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ENAPYME INDUSTRIAL 2001
Opciones de Financiamiento

Financiando a la
Pyme Manufacturera
en Tiempos Difíciles.



25-05-01 FIGUEROA & ASOCIADOS 2

Introducción

Objetivo :

   Revisar ideas que sin ser todas
nuevas, serán útiles en temas
claves para la administración
financiera de una PYME hoy.
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Temas.

1.0 Financiar exportaciones desde
Chile : oportunidades.
2.0 Plan de acción para pasivos :
negociación única y profesional.
3.0 Reforma Mercado de
Capitales:capitalizar.
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1.1 Exportaciones PYMES.

Conceptos claves.
Riesgo país : ventaja competitiva.
Seguros de crédito : control riesgo
Bancos : liquidez al exportador.
Dólar : Hoy $606 versus $517

               hace un año (+17%).
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1.2 Exportaciones PYMES
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SPREADS:
Chile             1.70
Mexico          3.16
Brasil            8.17
Argentina      9.24
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1.3 Exportaciones PYMES.

SEGURO AL EXPORTADOR.

80% del riesgo del exportador cubierto.
Análisis sujetos de crédito y asignación
de líneas individuales y globales.
Endoso de póliza a banco o factoring.
Riesgo político(ej.tranferencia divisas).
Primas anuales según líneas asignadas.
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1.4 Exportaciones PYMES
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CORFO apoya via Bancos & Cias de
Seguro de Crédito:

A) Bancos :  PAEs,cobertura por 40%
de riesgo de no pago.Saldo.

     Apoyo vigente para 2 años.

B) Sin PAEs via subsidio al costo
del estudio de compradores.



25-05-01 FIGUEROA & ASOCIADOS 8

1.5 Exportaciones PYMES.
Modalidades eficientes poco usadas:
Letras.

Giro de letras e instrucciones de aceptación.
Descuento con o sin responsabilidad.
Calidad crediticia del comprador puede obviar
otras garantías.  Ej.Viña.

Cartas de crédito diferidas.
Fácil liquidez.     Ej.Consorcio.
Bancos logran confirmaciones.

Factoring internacional
Riesgo de crédito sobre clientes.
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2.1 Plan de acción manejo
de pasivos.
o Plan financiero :
o Finanzas bien planificadas.
o Negociar ahora y lograr no solo lo

apoyado por Corfo.
o Acudir pronto(PROACTIVO)

genera buena disposición en el
acreedor.
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2.2 Plan de acción manejo
de pasivos.

Herramienta clave : capacidad de pago
(Flujo de caja): claro,conciso y preciso.
Control presupuestario.
Contratos.Consistencia.
Claves de Riesgo de crédito: Capacidad
de pago, garantías y moral
financiera(comités de bancos).
Una administración financiera
profesional en PYMES, no exige
necesariamente un experto permanente.
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3.1 Efectos a PYMES por
Reforma a Mercado de
Capitales.
Nuevas Fuentes de Financiamiento:

Emisiones de bonos.
Desregulación Cias.de Seguro y AFP´s.
Bolsa emergente.

Preparar el terreno:
Estados Financieros.
Sociedad Anónima.
Proyectos.
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Conclusiones.
Reprogramación.

Presentación financiera profesional,
mostrar consistencia  y ser proactivos a
soluciones de fondo.No esperar.

Reforma al M.deCapitales.
Prepararse (proyectos,balances
auditados, sociedad anónima ?).

Exportaciones :
Usar opciones disponibles
aprovechando ventaja riesgo país,
seguros y mejor tipo de cambio.
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Figueroa & Asociados.
CONSULTORES ADMINISTRACION & FINANZAS.

EBRO  2740 Piso 12.
Tel.2325594  Fax.3218691
Rfigbarru@yahoo.com
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FINANCIAMIENTO
ACTUAL DE BANCOS
A PYMES

LINEA DE CREDITO AUTOMATICA,
ROTATIVA EN PESOS

CREDITO COMERCIAL, EN UF Y PESOS, A PLAZOS
FIFOS

CREDITO HIPOTECARIO, DE FINES GENERALES,
EN UF.

LEASING, ARRENDAMIENTO CON OPCION DE COMPRA A LA
INSTITUCION FINANCIERA

COMERCIO EXTERIOR, CARTAS DE CREDITO Y
PRESTAMOS A EXPORTADORES(PAE), EN MONEDA EXTRANJERA.

TARJETA DE CREDITO EMPRESAS,
ROTATIVA EN PESOS Y DOLARES
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REPROGRAMACION DE
DEUDAS MIPYMES

MAX. $ 60 MM. , INCL. CR. ADIC.PARA KDE T.,  TODO SISTEMA F.
AGREGAR KDET. MAX. 15% Y MIN. 10%, DE LA DEUDA REPR. CON
COBERTURA CORFO.
VENTAS 2000 INFERIORES A $ 500 MM,  FORM. 29 DEL SII.
PLAZO: 4 Ó 6 AÑOS, CON PERIODO DE GRACIA DE 1 AÑO.
CORFO CUBRE  30%  DEUDA REPR., O 40% CUANDO INCLUYE REC.ADIC.
PARA KDET..
SUBSIDIO DEL IMPTO. DE TIMBRES  POR EL 1% DEL TOTAL REPR., CON
TOPE DE  UF20 POR INTERMEDIARIO FINANCIERO.
TASA DE INTERES EN UF A TASA FIJA, CON TOPE DE MAXIMA LEGAL
PARA OP. EN UF.BASE D.A.P. CORFO UF+4.6 A 4 AÑOS Y UF+4.8% A 6
AÑOS .
FONDEO:CORFO US$300MM;BECH US$200MM Y F.PR.BCOS US$500MM.
DEMOSTRAR CAPACIDAD DE PAGO.
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CREDITOS CORFO

PARA FINANCIAMIENTO DE:
1.- INVERSIONES EN PROYECTOS DE EMPRESAS
PRODUCTORAS DE BIENES Y SERVICIOS. (LINEA B 11)
2.- REPROGRAMACION DE PASIVOS BANCARIOS O DE
PROVEEDORES, (LINEA B 13)
3.- COMPRADOR EXTRANJERO DE BIENES Y SERVICIOS
CHILENOS, (LINEA B 21)
4.- INSUMOS DE PRODUCCION Y GASTOS DE
COMERCIALIZACION EN EL EXTRANJERO, (LINEA B 22)
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Figueroa & Asociados.

Roberto Figueroa B.
EBRO  2740 Piso 12.
Tel.2325594  Fax.3218691
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2) FOGAPE.
Aprovechar al máximo el apoyo de
garantías.
FOGAPE: P.de Inv.;KdeT y Aportes a
Soc.Productivas.Max.UF5.000.Aval
max.80% hasta UF3000.50% entre
UF3001 –5000 a nivel individual.
Asociados hasta UF24.000.
Para exportadores hasta UF4.810.
Aval hasta 80%
Opciones vigentes, a veces
desconocidas por ejecutivo de cuentas.
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1.5 Exportaciones Pymes.

SEGURO AL EXPORTADOR.
Declaración mensual de ventas.
Prórroga de un crédito.
Siniestro :
Avisos de cobranzas formales.
Indeminización 30 días desde
liquidación del siniestro o 180 días
desde vencimiento del crédito.
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2. 3 GARANTIAS.

SOLUCIONES REALES POCOS
USADAS:
FONDO DE GARANTIA PARA EL
PEQUEÑO EMPRESARIO, FOGAPE,
BANCO DEL ESTADO

SEGURO DE CREDITO DE
EXPORTACION, CORFO
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CASOS

Exportaciones a latinoamérica
evitando el alto riesgo de clientes
desconocidos (Ej.Agroindustria
que exporta a latinoamérica).
Empresas que mejoran
notablemente su relación bancaria
al cumplir con su plan (Ej.Fca.que
producía closets).


